binderholz

IM AUSSENDIENST
SUDBAYERN UND TIROL s

IHRE AUFGABEN IHR PROFIL

m Akquisition, technische Beratung und m Fundierter Erfahrungshintergrund im
Betreuung von Holzbauprojekten fiir konstruktiven Holzbau durch relevante
unsere Kunden Ausbildung und Berufspraxis

m Koordinationsfunktion zwischen Bau- m Technische Beratungs- und Verhand-
herren, Architekten sowie internen und lungskompetenz
externen Vertriebspartnern m Motivierte Vertriebspersonlichkeit

m Angebotserstellung und Preiskalkula- B Hohe Reisebereitschaft im gesamten
tion in Zusammenarbeit mit unserem Vertriebsgebiet vom Home Office aus-
Vertriebsinnendienst in Osterreich gehend

m Technische und kommerzielle ab- B Eigensténdige und verlassliche Arbeits-
schlussorientierte Verhandlungen beim weise
Entscheider

UNSER ANGEBOT

Nach individueller Einarbeitung in das Produkt- und Marktumfeld der binderholz Gruppe erwartet Sie eine
vielseitige und eigenverantwortliche AuBendienstaufgabe in einer erfolgreichen Unternehmensgruppe in
Familienbesitz mit attraktiven Rahmenbedingungen, wie z.B. ein Dienstwagen zur Privatnutzung

Im projektorientierten Geschéftsbereich binderholz Bausysteme beraten und beliefern wir internationale
Kunden mit innovativen Lésungen aus Brettsperrholz BBS und anderen Massivholzprodukten fiir anspruchs-
volle Holzbauprojekte. Fiir eine (berzeugende Vertriebspersonlichkeit bieten wir eine attraktive Karriere-
chance im Vertriebsgebiet Stidbayern (Bayrisch-Schwaben, Ober- und Niederbayern) und Tirol.
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