
Aufgaben
	 Markterschließung und Kundenaufbau der Marktregion Süd-/Ostdeutschland
	 Betreuung des Produktportfolio Schalung (Träger, Platten), Massivholzplatten, 

	 Brettschichtholz
	 Unterstützung und Optimierung der bestehenden Verkaufsorganisation
	 Markt-, Wettbewerbsbeobachtung und -analyse
	 Kalkulation und Angebotserstellung sowie Preisverhandlungen

Qualifikationen
	 Mehrjährige einschlägige Berufserfahrung im Holzbau, -handel 

	 oder -industrie (Schwerpunkt Vertrieb) erforderlich
	 Umfangreiche Produkt- und Marktkompetenz
	 Hohe Reisebereitschaft
	 Gute EDV Kenntnisse
	 Ausgeprägte Teamfähigkeit

Angebot
	 Ein interessantes und vielseitiges Aufgabengebiet
	 Eine leistungsgerechte Vergütung
	 Firmenauto auch zur privaten Nutzung
	 Sicherer Arbeitsplatz in einem führenden Unternehmen
	 Eine fundierte Einarbeitung
	 Weiterbildungsmöglichkeiten
	 Homeofficemöglichkeit

  

Die Pfeifer Group zählt zu den größten holzverarbeitenden Unternehmen Europas. 
An insgesamt 13 Standorten in vier Ländern sind wir auf die Be- und Verarbeitung von Holz 
spezialisiert. Als Grundlage unseres Erfolges sehen wir die Kompetenz, das Engagement und die 
Verlässlichkeit unserer 2.600 Mitarbeiter:innen. 

GEBIETSVERKAUFSLEITER HOLZBAU / SCHALUNG (M/W/D)

 Für unseren Konzern im Außendienst suchen wir:

Entlohnung nach Kollektiv (Handel), Überbezahlung nach Qualifikation & Erfahrung

WIR FREUEN UNS ÜBER IHRE ONLINE-BEWERBUNG UNTER JOBS.PFEIFERGROUP.COM
Pfeifer Timber GmbH · Fabrikstraße 54 · A 6460 Imst
Markus Meßner, M.Sc. · jobs.at@pfeifergroup.com · +43 (0) 5412 6960 388

für Deutschland Süd / Ost mit Sitz in Imst oder Unterbernbach


